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Acuerdo de Asociación entre Centroamérica y la Unión 
Europea  

 

Resumen 
 

Situación Comercial  
 
Las condiciones comerciales de Centroamérica, demuestran que ha existido un aumento 
considerable en las exportaciones que favorecidas por el clima de relativa estabilidad 
política de los últimos años, han fortalecido sin duda alguna el comercio intrarregional. El 
crecimiento se ha visto reforzado por varios factores entre los cuales sobresalen: la 
incursión en diferentes mercados bajo nuevos acuerdos comerciales que han aumentado la 
distribución de productos en la región por medio de países que actúan como centros de 
distribución, diversificación de la canasta de oferta exportable, con una oferta de productos 
de mayor nivel de valor agregado, mayor nivel de calidad de los productos, mejoramiento de 
las condiciones de transito intrarregional, que contribuyen a mejorar las condiciones de 
intercambio comercial y que llevan a la región centroamericana a un ámbito de mayor 
apertura comercial. 
 
El análisis de la situación de la balanza comercial de Centroamérica con la Unión Europea 
mantiene el patrón negativo, aunque con un menor volumen de comercio al de otros socios 
y un nivel de déficit comercial menor en el último año. Situación deficitaria que tendería a 
profundizarse con la entrada en vigencia del ADA UECA, ya que el grueso de las 
preferencias arancelarias de acceso al mercado de la UE, Centroamérica las recibe por 
medio del SGP PLUS, y las ganancias adicionales del comercio que pueda generar la 
negociación final, no resultan de alto impacto para los países de la región. Lo anterior por 
cuanto, las mejoras esperadas vía la negociación de contingentes arancelarios de los 
productos pendientes, sumados a una condición de acceso mejorada en banano, hace que 
en conjunto y en un escenario optimista, no represente más de $92 millones de dólares 
aproximadamente de exportaciones adicionales para Centroamérica, que serían redirigidas 
por los mejores precios al mercado de la UE. Lo anterior, con base en la lista de los 
productos que se encuentran aún pendientes de negociar su condición final de acceso en 
este Acuerdo. Situación que al final representa  una ganancia marginal para los países de la 
región, ya que constituye al final de cuentas el diferencial de precios existente entre 
comercializar estos productos en el mercado de la UE y exportar esa producción hacia otros 
mercados internacionales. 
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Por otra parte, las condiciones de acceso al mercado europeo por medio del uso de 
mecanismos de acceso preferencial arancelario como: el Sistema Generalizado de 
Preferencias (SGP) de la UE son diferentes, ya que a diferencia de la Iniciativa de la 
Cuenca del Caribe de los Estados Unidos que es un instrumento de naturaleza permanente, 
requiere de periódicos procesos de renovación ó ampliación, por lo que su futuro y 
sostenibilidad a mediano plazo luce incierta en el seno de la UE. Factor que se convierte en 
relevante, si tenemos en cuenta que la cobertura del SGP alcanza un porcentaje de hasta el 
66% del total de todas las exportaciones provenientes de algunos de los países 
centroamericanos.  

 
Este cuadro refleja la condición beneficiosa que ha tenido Centroamérica desde el 1 de enero de 2006 cuando entra en vigor 
el SGP, que incluye los siguientes regímenes: 
i) Sistema General de Preferencias 
ii) SGP Plus 
iii) SGP ñTodo menos armasò 

Estos datos confirman la importancia del ADA UECA para preservar en el largo plazo las 
exportaciones con acceso preferencial arancelario del SGP, principalmente del Sector 
Agropecuario, que en la actualidad se exportan desde Centroamérica hacia el mercado de 
la Unión Europea y que se canalizarían por medio de las preferencias arancelarias del 
Acuerdo de Asociación. Es clara de igual forma, la tendencia de que los países que en 
orden de importancia verían en mayor, grado favorecidas o acrecentadas sus oportunidades 


